1、销售渠道建设与管理

上海：2021年09月09-10日

北京：2021年10月21-22日

深圳：2021年08月26-27日

广州：2021年07月22-23日；2021年12月16-17日

成都：2021年11月25-26日

费用/Fee：4980元/人RMB

第一章: 胜兵先胜而后求战，败兵先战而后求胜----自我准备的重要性

第二章:发现渠道的高效手段——全局化思维

第三章:接触潜在渠道的最佳手段——顾问式销售

第四章: 迅速找到合作的基础——隐藏需求的挖掘

第五章: 顶级销售沟通技巧——SPIN及FAB法

第六章: 销售渠道的布局——高效覆盖市场的重要手段

第七章 :渠道的忠诚度管理——如何应对竞争对手的冲击

第八章: 经销渠道管理之道——技术与艺术的结合

2、渠道建设与维护中的“谋”与“略”课程主要内容：渠道建设与经销商管理

2021年07月02深圳      2021年08月27上海   

2021年10月15深圳      2021年11月19上海

【培训费用】3200元/一天（含指定PDF版本教材、赠送午餐及茶点） 

【授课方式】内容讲述、案例分析、游戏互动、讨论点评、情景演练

【对象】销售总监，市场总监，销售经理，市场经理以及企业各层营销管理人员
3、基于品牌竞争力的渠道开发与业绩提升

主 讲：500强企业大客户经营教练、原宝洁渠道运营经理  任朝彦

课程时间地点： 8月25-26日 深圳、 8月20-21日 重庆                       

课程费用：4200元/人

课程对象：资深销售顾问、销售主管/经理/总监、区域经理、渠道经理/总监等营销人士。

经销商课程会临时增加 可以随时关注网站
中企联企业培训网 010-62885261   潘宏利 13051501222（微信同步）
网址：www.zqLpx.com            邮  箱：phL568@163.com  

企业客户请加QQ 2313655587  （ 不是企业客户勿扰）
